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WARSZTATY DLA NAJBARDZIEJ WYMAGAJĄCYCH 

AKTUALNE PROBLEMY PODATKOWE 
W BRANŻY FARMACEUTYCZNEJ 

 

25 – 27.08.2010  Zakopane, Hotel Litwor***** 
 
Szanowni Państwo, 
serdecznie zapraszamy do uczestnictwa w warsztatach poświęconych aktualnym problemom 
podatkowym w branży farmaceutycznej. W czasie zajęć przedstawimy Państwu aktualne 
zagadnienia dotyczące dystrybucji leków w lecznictwie otwartym i zamkniętym, problematykę 
„call-off stock”, aktualne problemy dotyczące reklamy leków. W ramach naszych zajęć 
omówimy także prawno – podatkowe aspekty zatrudniania i dokonywania rozliczeń 
z pracownikami. 
Organizowane przez nas warsztaty będą dla Państwa doskonałą okazją do pogłębienia 
posiadanej wiedzy jak również doskonałym miejscem do wymiany doświadczeń. 
W trakcie zajęć będzie możliwość swobodnej dyskusji z prowadzącymi warsztaty. 

Zajęcia poprowadzą eksperci specjalizujący się w obsłudze 

firm farmaceutycznych: 

Krzysztof Czekalski oraz Tomasz Kaźmierczak 

z firmy PharmTax. 
W PROGRAMIE: 

 

I. DYSTRYBUCJA LEKÓW. 

1. Dystrybucja leków w lecznictwie otwartym. 

• Ustawa o świadczeniach opieki zdrowotnej a działania wspierające dystrybucję 
produktów refundowanych – art. 63a–63c: 

− rabaty i bonusy dla hurtowni – dopuszczalność i konsekwencje 
prawno - podatkowe, zasady konstrukcji ofert i umów, praktyczne problemy, 

− usługi marketingowe hurtowni a koszt uzyskania przychodów w strukturze dualnej 
i wariancie klasycznym – wady i zalety. 

• Dokumentacja usług świadczonych przez hurtownie farmaceutyczne z punktu widzenia 
kontroli skarbowej. 

• Podatkowe rozliczenia rabatów – „ominięcie” pośrednictwa hurtowni przy rabatowaniu 
aptek – możliwości optymalizacji na bazie orzecznictwa ETS oraz ostatnich spraw przed 
NSA. 

• Analiza obecnej praktyki z perspektywy aptek: promocje I stołu, wynajem powierzchni, 
usługi marketingowe, noty rabatowe, bonusy i premie – jakie są ograniczenia 
praktyczne i rynkowe stosowanych form wspierania dystrybucji. 
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2. Call-off stock. 
• Istota rozwiązania. 
• Zastosowanie i konsekwencje podatkowe w obrocie z zagranicą. 
• „Call-off stock" w obrocie krajowym – analiza konsekwencji podatkowych. 
• „Call-off stock" w obrocie krajowym – szanse i możliwości stosowania. 

3. Dystrybucja leków w lecznictwie zamkniętym. 

• Ustawa o świadczeniach opieki zdrowotnej a sprzedaż leków dla lecznictwa 
zamkniętego: 
− czy leki sprzedawane szpitalom są lekami refundowanymi ? 

• Dystrybucja leków w lecznictwie zamkniętym – współpraca z hurtowniami 
występującymi w przetargach szpitalnych: 
− rozliczanie cen leków we współpracy z hurtowniami – zagrożenia prawne 
i podatkowe. 

• Praktyczne rozwiązania w dystrybucji leków dla lecznictwa zamkniętego, rozliczanie 
rabatów: 
− możliwe modele dystrybucji leków ograniczające ryzyka operacyjne, prawne 
i podatkowe. 

 

II. REKLAMA LEKÓW. 
1. Przykłady działań promocyjnych i reklam wstrzymanych przez GIF. 
2. Zmiana interpretacji odnośnie uznawania kosztów uzyskania przychodów w strukturach 
dualnych - reprezentacja, darowizny, rezerwy, itp.  

3. Reklama dla personelu pomocniczego. 
4. Reklama leków a reklama suplementów diety i kosmetyków – ograniczenia i możliwości, 
zmiany przepisów. 

5. „Sponsorowanie lekarza” – dozwoloną formą promocji ? 
6. Warsztaty szkoleniowe dla lekarzy i farmaceutów – jak je wykorzystać w reklamie leków 
– analiza praktyki, dozwolone i sprzeczne z prawem formy udziału firm 
w organizowanych warsztatach, konsekwencje podatkowe. 

7. Darowizny leków – analiza podatkowa darowizn w strukturze klasycznej, interpretacje 
Ministerstwa Finansów odnośnie struktur dualnych i dystrybucji na zlecenie 
– czy trzeba płacić podwójny VAT ? 

8. PIT 8c a umowy zlecenia, pokrycie kosztów uczestnictwa w kongresach, działania 
zakazane. 

9. Kasy fiskalne przy wydaniach gadżetów związanych z reklamą firmy farmaceutycznej. 
 
 

III. UMOWY I ROZLICZENIA Z PRACOWNIKAMI 
 – ZAGADNIENIA   PRAWNO - PODATKOWE 

1. Umowy o pracę a umowy cywilnoprawne. 
• Zatrudnianie przedstawicieli. 
• Zatrudnianie kadry zarządzającej. 
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2. Opodatkowanie samozatrudnienia – interpretacje urzędów skarbowych 
dotyczące warunków zawartych w PIT. 
• Zakres świadczonych usług – „przychody z działalności wykonywanej osobiście”. 
• Świadczenie usług na rzecz spółek zagranicznych. 

3. Umowy dotyczące korzystania z mienia spółki – samochód służbowy, telefon, 
laptop. 
• Zasady odpowiedzialności pracowników – czy można żądać od pracownika podpisania 
weksla ? 

• Rozliczenia podatkowe. 

4. Podróże służbowe przedstawicieli - pojęcie podróży służbowej i miejsca 
wykonywania pracy; obowiązek wypłaty diet. W jakim zakresie świadczenia na 
rzecz pracowników są zwolnione z PIT i ZUS ? 

 

Zostań współautorem szkolenia ! 
Zachęcamy do przesłania pytań i propozycji szczegółowych zagadnień, jakie Państwa zdaniem 

powinny być omówione w ramach przedstawionych powyżej tematów. 
Wszystkie nadesłane pytania i sugestie programowe zostaną uwzględnione 

w trakcie zajęć lub konsultacji indywidualnych po szkoleniu. 
 

Harmonogram: 
Dzień pierwszy  
13.00 – 14.30 Przyjazd uczestników, lunch, zakwaterowanie 
14.30 – 18.30 Szkolenie 
Od 19.30  Regionalna kolacja integracyjna w karczmie Czarci Jar,   www.czarcijar.pl 
Dzień drugi 
09.00 – 14.00 Szkolenie 
14.00 – 15.00 Lunch 
15.00 – 20.00 Czas wolny 
20.00 Kolacja 
Dzień trzeci 
09.00 – 12.00 Szkolenie 
12.00 – 13.00 Lunch i wyjazd uczestników 

 
 

Informacje dodatkowe: Hotel Litwor ***** 
Hotel Litwor**** położony jest w samym centrum Zakopanego przy ul. Krupówki, a jednocześnie 

w parku co zapewnia ciszę i nieskrępowany wypoczynek. Doskonałą formą relaksu po wyczerpujących 
zajęciach jest wizyta w hotelowym centrum fitness. 

O Państwa kondycję zadbamy w siłowni i na basenie, a dla zmęczonych zaproponujemy ożywcze 
działanie sauny fińskiej i tureckiej lub leczniczy masaż w jaccuzi. 

Więcej informacji o hotelu na stronie www.litwor.pl 
 

Cena:           2.450 PLN 
 
 

Cena obejmuje: uczestnictwo w zajęciach, materiały szkoleniowe, certyfikat ukończenia, pełne 
wyżywienie, przerwy kawowe, zakwaterowanie w pokojach 2-osobowych, , korzystanie z centrum 
wodnego i termalnego. 

Istnieje możliwość zakwaterowania w pokoju 1-osobowym za dopłatą 350 PLN. 
Istnieje możliwość przyjazdu z osobą towarzyszącą lub przedłużenia pobytu w hotelu. 

 



DOM WIEDZY Sp. z o.o. 
ul. Hankiewicza 2, 02 - 103 Warszawa 
tel.  0 22 / 668 50 00 
fax  0 22 / 668 50 55 

 

więcej informacji i zgłoszenia na naszej stronie  
www.dom-wiedzy.pl 

oraz pod numerem telefonu: 0-22 / 668 50 00 

 

Sylwetki prowadzących: 
 

Krzysztof Czekalski - doradca podatkowy nr wpisu 09858, 
ACCA Graduate (2003), właściciel i pomysłodawca PharmTax  zrzeszającego firmy doradcze 
specjalizujące się w obsłudze firm farmaceutycznych. Zajmuje się doradztwem podatkowym 
i finansowo-księgowym. Od 14 lat zaangażowany w obsługę firm farmaceutycznych.  

 

Zajmuje się przede wszystkim zagadnieniami obejmującymi: 
� kształtowanie struktur promocji i dystrybucji na szczeblu krajowym i zagranicznym (tworzenie 
struktur dualnych, podział funkcjonalny spółek), tworzeniem zasad rozliczeń umów 
dystrybucyjnych, schematów w zakresie dystrybucji (call-off stock, schematy rabatowe dla 
hurtowni i aptek), 

� bieżące doradztwo na rzecz firm z branży farmaceutycznej (zasady rozliczeń wspólnych 
przedsięwzięć, transakcji z pracownikami), 

� strukturyzację i optymalizację podatkową wydatków marketingowych w firmach 
farmaceutycznych, 

� doradztwo w zakresie rozliczeń zakupu i sprzedaży opłat za prawo do dystrybucji, zakupu 
dossier, opłat w procesie rejestracji produktów leczniczych, 

� rozliczenia pomiędzy spółkami powiązanymi (kształtowanie umów, pomoc w ustalaniu cen, 
mapowaniu marż w grupach kapitałowych), 

� przeglądy i wycenę firm w procesach przejęć (odpowiada za podatkowe i finansowe due 
diligence), 

� tworzenie struktur podatkowych, w tym związanych z funkcjonowaniem w specjalnych strefach 
ekonomicznych, 

� prowadzenie sporów przed organami skarbowymi i sądami administracyjnymi w zakresie 
podatków. 

 

Rozpoczął karierę zawodową w 1996 r. w departamencie audytu KPMG, od 1999 r. pracował w dziale 
doradztwa podatkowego Ernst & Young, potem KPMG.  

 
Tomasz Kaźmierczak - radca prawny, od 2005 r. partner w PharmTax.  
Od 10 lat zajmuje się doradztwem prawnym dla firm farmaceutycznych, obejmującym przede 
wszystkim: 

� analizę prawną struktur dystrybucji w obrocie krajowym, tworzeniem umów 
dystrybucyjnych, dopasowanych do nowoczesnych schematów w zakresie dystrybucji (call-
off stock, systemy rabatowe dla hurtowni i aptek), 

� analizę prawną działań marketingowych w firmach farmaceutycznych i tworzeniem instrukcji 
i procedur wewnętrznych dotyczących działań przedstawicieli, 

� doradztwo przy tworzeniu umów zakupu i sprzedaży dossier, 
� tworzenie umów wewnątrzkorporacyjnych (podmioty powiązane) - we współpracy 
z prawnikami korporacyjnymi, 

� przeglądy prawne w procesach przejęć (odpowiada za prawne due diligence),  
� doradztwo w kwestiach pracowniczych (zatrudnianie i zwalnianie pracowników, 
zabezpieczenie prawne działań przedstawicieli medycznych), 

� prowadzenie sporów przed sądami gospodarczymi i prawa pracy.  
 

Swoją karierę zawodową rozpoczął w 1996 r. w departamencie prawnym Ernst & Young. Od 2000 r. 
pracował w kancelarii prawnej współpracującej z KPMG, następnie dołączył do PharmTax.  
 


